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Objetivo Profesional 
Consultor en Mercadotecnia. 
Consultor Organizacional – Gestión de Procesos. 
Coaching Ontológico 
Traductor Técnico comercial-  
Comunicaciones organizacionales, corporativas y mercadológicas –  

 
Calificaciones 
 
Ingeniero Mecánico (Universidad Tecnológica Nacional – Buenos Aires - 1974) – Ingeniero Comercial (Universidad Católica de 
Valparaiso 1994) – Licenciado en Traducción e Interpretación – Universidad de Buenos Aires – Facultad de Derecho – 2002.-  
más de treinta años como Ejecutivo Comercial de empresas argentinas y multinacionales. Experiencias concretas en 
Compras – Logística - Mejora Continua, Knowledge Management,  Coaching y Gestión de Procesos. Traductor Idioma Español.- 

 
Experiencia Profesional 
 
Gerente 
Magna Ltda. (2000/2007) 
Empresa de servicios de consultoría y traducción en Idioma Español. Consultora Comercial y Coaching Organizacional – 
Gestión de Procesos 
 
Delegado Comercial MERCOSUR.- 
Meloh Argentina S.A. (1997/2000) 
Comercialización de los productos Meloh (Alemania) en Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay. Política Comercial, Selección  
de representantes y distribuidores. 
 
Gerente de Ventas Interior. 
FV S.A. (1994/1997) 
Responsable por la comercialización de los productos FV. en 8 Sucursales de las principales capitales de Argentina, (51% de 
la facturación)- Marketing, Merchandising, stocks, logística, servicio post venta.- 
 
Gerente de Ventas 
Böhler Gmbh. (1990/1994) 
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Comercialización y asistencia técnica de los productos Böhler y VEW en Argentina. 
 
 
Socio Gerente 
Tecnología Antidesgaste S.R.L. (1985/1990) 
Representante de ERIEZ Ltda.(BR) y ERIEZ Ltda. (UK) en Argentina. 
 
Director Comercial 
Técnica Industrial Haedo S.A. (1981/1985) 
Representante de Deloro Stellite y Cabot Co. en Argentina. 
 
Ingeniero de Ventas 
Messer Griesheim Gmbh. (1978/1981) 
Venta de soldaduras especiales.- Atención de las empresas del Estado Argentino. 
 
Gerente de Compras 
Sulzer S.A. (1971/1978) 
Gestión de compras y logística. 
 
Jefe de Compras 
CADEI S.R.L. (1964/1971) 
Responsable de Compras y contrataciones. 
 

Formación Académica 
 
Ingeniero Mecánico (1967/1974) 
Universidad Tecnológica Nacional – Buenos Aires 
Graduado como Ingeniero Mecánico. 
 
Ingeniero Comercial (1992/1994) 
Católica Universidad de Valparaiso – Chile 
Graduado como Ingeniero Comercial. 
 
Logística (1985/1985) 
Universidad de Belgrano – Buenos Aires – Argentina 
Post grado en Logística Industrial. 
 
Metalurgia (1986/1988) 
Universidad de la Plata – Buenos Aires – Argentina 
Pos grado en Metalurgia y Soldadura. 
 
Soldadura (1988/1990) 
VEW – Kapfemberg – Áustria. 
Pos grado en soldadura.- 
 
PNL (1984/1985) 
Universidad Cane – Buenos Aires 
 
Marketing Estratégico (1982/1984) 
Universidad de Belgrano- Buenos Aires, 



Lic. en Marketing Estratégico 
 
 
Logística de Abastecimiento (1998/1998) 
Asociación Argentina de Compras, Administración de Materiales e Logística. 
Sistema de Gestión Integrada, sistema MRP, filosofía JIT, incluyendo ERP. 
 
Abastecimiento. (1980/1980) 
Asociación Argentina de Compras, Administración de Materiales y Logística. 
 
Traductor e Interprete Idioma Español (2000/2002) 
Universidad de Vigo – Facultad de Filología y Traducción.- España. 
Graduado como Traductor e Interprete Lengua Española. 
 
CURSOS y SEMINARIOS 
Cursé más de 2000 horas de cursos y seminarios con temáticas variadas como: Marketing, Reingeniería, Logística, 
Merchandising, JIT, Supply Chain,  DINAMICS AXAPTA, ISO 9000/14000/18000, Costos, Mejora Continua, PNL, IA (Inteligencia 
Sistémica),  Comunicación, Psicología, Gestión de Procesos, Word, Wordfast, Adobe, Tango, Trados, Excell, Goldmine, 
Coaching, Magnetismo, SAP Duet, SAP Business Suíte, All in one, SD. SD SLS ERP, CRM, PLM, SCM, SEM, PRISM, JDE, etc.,etc. 
 

Otras Actividades  
 
Formación de Soldadores para Centrales Nucleares. Embalse Córdoba – Argentina (1978) 
Desarrollo de Equipos de Transesterificación de aceites vegetales – Biodiesel – INTA –Argentina – (2000) 
Director de la Fundación República Argentina – Residentes Argentinos en SC. 
Miembro del Círculo Argentino de Ingenieros 
Miembro de Arlog, Asociación Argentina de Logística. 
Miembro de ASESCO – Asociación Española de Coaching 
Miembro de A.A.P.C. – Asociación Argentina de Profesionales del Coaching. 
Miembro de AECOP – Asociación Española de Coaching y Consultores de Procesos. 
 

Idiomas. 
Español – Nativo 
Ingles - Intermediario 
Italiano - Intermediario. 
Gallego - Fluente. 
Portugués - Fluente. 
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